
Convocatoria en Paraguay
BUSINESS DEVELOPER

SOBRE NOSOTROS

Equilibrium es una empresa que brinda servicios de investigación de mercado y consultoría
estratégica a empresas y organizaciones que operan o planean ingresar a los mercados
latinoamericanos. Buscamos desarrollar negocios y proyectos sostenibles a través del uso de
inteligencia comercial y data de mercado. Nuestra línea de proyectos de consultoría también
aborda temáticas vinculadas a emprendimientos, inclusión económica e inclusión laboral.

Pertenecemos a un colectivo de organizaciones dedicado a la realización de estudios
socioeconómicos en Latinoamérica. Nuestra sede está en Lima, Perú y tenemos presencia en
Paraguay, Colombia, Venezuela, República Dominicana y Ecuador.

OBJETIVO DE LA CONVOCATORIA

Equilibrium busca incorporar a su equipo a un/a Business Developer orientado al sector
privado, responsable de identificar oportunidades, realizar prospección comercial, y preparar
propuestas de consultoría para empresas en Paraguay.

FUNCIONES

● Realizar actividades de networking para fortalecer relaciones comerciales con
potenciales clientes del sector privado en Paraguay.

● Mapear y conectar con perfiles clave para expandir la cartera de clientes de
Equilibrium en Paraguay.

● Diseñar propuestas técnicas y comerciales.
● Supervisar la ejecución de proyectos y actuar como Key Account Manager.
● Analizar tendencias del mercado para mejorar continuamente nuestra propuesta

de valor.
● Mantener una comunicación proactiva con los clientes de consultoría.
● Trabajar en temáticas empresariales como mercado laboral, empleo, servicios

financieros, consumo masivo, innovación, cadenas productivas, entre otros,
alineados con iniciativas de desarrollo e impacto social en el sector privado.



REQUISITOS

Formación académica
● Título universitario en Ciencias Sociales, Marketing, Administración de Empresas

o afines.

Experiencia profesional
● Experiencia mínima de 3 años en roles similares, preferentemente en empresas

de investigación de mercados o en áreas de marketing de empresas líderes.
● Experiencia comprobada en proyectos orientados al sector privado.

Competencias clave
● Excelentes habilidades de comunicación interpersonal.
● Excelente redacción, capacidad de análisis y síntesis.
● Proactividad, adaptabilidad y habilidades de resolución de problemas en

entornos dinámicos.
● Dominio del inglés (oral y escrito).
● Manejo de dashboards de visualización como Looker Studio, Power BI, tableau.
● Manejo avanzado de Microsoft Office y Google Workspace.

Otros requisitos
● Residencia en Asunción o el Área Metropolitana de Asunción, Paraguay.

CARACTERÍSTICAS DEL PUESTO

● Contrato de trabajo con un periodo de prueba de 3 meses.
● Remuneración mensual: 5.500.000gs negociable en base a experiencia.
● Disponibilidad a tiempo completo de lunes a viernes en horario regular.
● Modalidad híbrida de trabajo (virtual y presencial). Oficina en barrio Las

Mercedes, Asunción.
● Buen ambiente de trabajo y apoyo de un equipo multidisciplinario y multi país.
● Inicio proyectado: 16/09/24



BENEFICIOS ADICIONALES

● Experiencia de trabajo regional: Trabajarás en proyectos y con equipos
internacionales e interdisciplinarios.

● Línea de crecimiento profesional y un puesto de trabajo que se adapte a tus
intereses.

● 20 días hábiles de vacaciones por año. Adicionalmente: cierre de oficina entre el
25 de diciembre y 01 de enero.

● Flexibilidad de horarios siempre y cuando sea posible.
● Programa de bienestar integral a través de Betterfly (consultas médicas, cursos

educativos, entrenamientos, entre otros, de forma gratuita e ilimitada).
● Aporte económico para actividades de libre elección y de capacitación técnica.

¿CÓMO POSTULAR?

● Envíanos tu CV y carta de intención a este formulario:
https://forms.gle/cnQGaFtD4kpZu4ip7

● Recibiremos postulaciones hasta el 05 de septiembre del 2024. Sin embargo, la
convocatoria podría cerrarse antes si encontramos el perfil que buscamos.

● Contactaremos solo a las personas que pasen a entrevista.
● Cualquier duda o consulta puedes hacerla a contactoSDC@equilibriumbdc.com

Muchas gracias por tu interés y ¡éxitos!

https://forms.gle/cnQGaFtD4kpZu4ip7
mailto:contactoSDC@equilibriumbdc.com

